ENTERFOR

STRATEGIAI OSSZEFOGLALO: Digitalis igyfélszerzési szintlépés és automatizacio

Diagnozis és a vezetdi osszefoglalo

Minta Kft részére

Az aktualis Uzleti helyzet elemzése

A vélaszaid alapjan a céged elérte azt a pontot, ahol a manualis kbvetés mar nem csupan
lassu, hanem konkrét bevételkiesést okoz. A HubSpot a vilag vezeté ugyfélszerzési
platformja a KKV-k kdrében, pontosan azért, mert az Excel-tablak korlatait lebontva ad
valddi kontrollt a kezedbe.

Javasolt megoldas: Sales Hub Professional + Starter Customer Platform

Szamodra az optimalis Ut nem egyetlen szoftver, hanem egy egységes okoszisztéma. A
cél, hogy a marketing és az tgyfélszolgalat kdltséghatékony alapokon nyugodjon, mikézben
az értékesitési motorodat Professional szintre emeljik.

Miért hatalmas elérelépés ez az Excelhez képest?

e Valés idejii adatok: Mig az Excel mindig ,mult idében” beszél és manualis frissitést
igényel, a HubSpotban minden deal statusza azonnal frissul.

e Nincs adatvesztés: Az e-mailek, hivasjegyzetek és feladatok nem egyéni
postafiokokban vagy cetliken, hanem egy k6zoés, kereshet6 adatbazisban élnek.

e Csapatmunka vs. szigetrendszerek: Tobb értékesit6 tud egyszerre dolgozni
ugyanazon az ugyfélen anélkul, hogy felulirnak egymas adatait.

e Vezetéi dashboardok: Egy kattintassal latod a varhaté bevételeket (forecast), mig
Excelben ezt 6rakig tartd pivot-tablazassal kellene kiszamolnod.

Az értékesités automatizalasa

Az automatizacio célja, hogy az értékesitdid azzal foglalkozzanak, amiben a legjobbak: az
eladassal.

e Példa 1: Automata Lead-osztas: Amint beérkezik egy ajanlatkérés, a rendszer
azonnal kiosztja a megfelel6 értékesitének, és naptarbejegyzést készit a
visszahivasra.

e Példa 2: Pipeline automatizmus: Ha egy lzlet ,Ajanlat kiklldve” statuszba kertl, a
rendszer automatikusan létrehoz egy feladatot az utankévetésre 3 nap mulva.

e Sales Sequences (Szekvenciak): Ez az értékesiték ,robotpilotaja”. Beallithatsz egy
személyreszabott e-mail sorozatot, amely addig megy az érdekl6dbének, amig nem
valaszol vagy nem foglal id6pontot. Ha valaszol, a gép automatikusan ledll, és atadja
az iranyitast az embernek.

e Prospecting Agent: Al tdmogatott potencialis Ugyfél kezelés.
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Nézd meg a videdkat a YouTube oldalunkon.

Epits modern B2B Sales

gépezetet

Kiszamithatésag - Csapatvezetés - Novekedés

Marketing és ugyfélkezelés

A HubSpot Starter Customer Platform biztositja a professzionalis megjelenést és a
folyamatos kommunikaciot a célcsoportoddal:

e Email Sablonok: Hozz |étre egységes, vizualisan vonzoé sablonokat, amelyeket a
teljes cég hasznalhat. Ezzel garantalhaté a markah( megjelenés minden hirlevélben
és kampanyban.

Komplett hirlevélkiildd: Kildj célzott kampanyokat a szegmentalt adatbazisodnak.
Landing oldalak & (irlapok: Epits egyedi kampanyoldalakat, és gyijtsd a leadeket
koézvetlentl a CRM-be.

e Hirdetéskezelés (Google, Meta, LinkedIn): Lasd egy helyen, melyik kampany hoz
valodi Uzletet.

o Kozponti ligyfélszolgalat: Az info@ levelek automatikus jegykezelése (Tickets),
hogy egyetlen panasz se maradjon valasz nélkiil.

e Email és megbeszélés (naptar) szinkron: Automatikus naplézas a
Google/Microsoft kornyezetbdl.

A jov6 technoldgigja: Al és Breeze Assistant

A HubSpot legujabb fejlesztései, a Breeze Al megoldasok, radikalisan lerdviditik az
adminisztraciéval toltott id6t.

Breeze Prospecting Agent
Ez a virtudlis asszisztens éjt nappalla téve dolgozik helyetted:

e Onalléan kutat fel olyan cégeket, amelyek illenek az idedlis ligyfélprofilodhoz.
e Segit azonositani a vasarlasi szandékot: jelzi, ha egy cég aktivan érdeklédik a
termékkategoriad irant.


https://www.youtube.com/watch?v=JZkGoNnLaps
https://youtu.be/JZkGoNnLaps
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Személyreszabott megkeresési javaslatokat tesz, hogy az értékesitidnek mar csak
a "lelités" legyen a feladata.

Breeze Assistant (a bels6 CRM asszisztensed)

A HubSpot fellletén barhol elérhetd belsé mesterséges intelligencia:

Adat-elemzés: Kérdezz t6le él6 nyelven: "Melyik értékesitém zarta a legtébb (izletet

mult hénapban?" — és azonnal megkapod a valaszt.

Email-iras tdmogatas: Segit megfogalmazni vagy finomitani a kimend leveleidet,
ugyelve a megfeleld hangvételre.

Osszegzés: Képes hosszu e-mail szalakat vagy Ugyféltdrténeteket par mondatban
Osszefoglalni az értékesitének a targyalas el6tt.

Mennyibe kerul a HubSpot licensz?

A valaszaid alapjan egy olyan csomagot ajanlunk, ami 4 user hozzaférést tartalmaz a
platformhoz és a fenti funkciokat is eléred. Ennek ara havi 180€.

Ha tébb vagy kevesebb felhasznalodt szeretnél, akkor egy gyors megbeszélés utan frissitjik
ezeket a szamokat. Mar most foglalnal idépontot? Kattints ide!

Valaszd az Enterfort a HubSpot bevezetéshez!

A HubSpot bevezetése egy partnerrel nem csupan technikai segitség, hanem egyfajta
,biztositas” a sikeres megtériléshez. ime a legfontosabb érvek:

Idédmegtakaritas (Gyorsabb ROI): Egy partner hetek vagy hénapok alatt elvégzi azt
a beallitast, ami sajat er6bdl, tanulassal fél évig is tarthatna. A rendszer igy sokkal
hamarabb termeli ki az arat.

Uzleti folyamatok optimalizalasa: A partner nem csak gombokat nyomogat, hanem
segit leforditani a céges folyamataidat a HubSpot nyelvére (pl.

hogyan nézzen ki egy idealis pipeline), elkeriilve a rossz :

beidegzédések digitalizalasat. ENTERFOR
User Adoption (Csapatszintii elfogadas): A =
szoftverbevezetések legnagyobb bukasi oka, hogy a
munkatarsak nem hasznaljak. A partner tréningekkel és
mentoralassal éri el, hogy az értékesiték ne nylignek, hanem
segitségnek érezzék a rendszert.

Technikai magabiztossag: Az integraciok (email, naptar, hirdetéskezeldk, ERP) és
az adatok (Excelbdl valo koltdézés) biztonsagos kezelése kritikus. Egy partner
garanciat vallal arra, hogy az adatok tisztak és pontosak maradnak.

Breeze Al és automatizacié finomhangolasa: A partner segit a legmodernebb Al
funkcidk (Prospecting Agent, szekvenciak) beallitdsaban, hogy ne csak "legyen"
Al-d, hanem valddi értékesitési id6t szabaditson fel.

Helyi tAmogatas és tapasztalat: Ismerjik a magyar piaci sajatossagokat, és tébb
tucat hasonlo projekt tanulsagait hozzuk magunkkal, igy nem a te cégeden fogunk
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kisérletezni.


https://www.enterfor.com/kapcsolat
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Mennyibe kerul a bevezetés, ha az Enterfor végzi?

A koltség a folyamatok komplexitasatol fligg, de 1-2M Ft kdz6tt van altalaban. Ezért a dijért
egy garantaltan m(ikédd rendszert kapsz 1-2 hénapon beldl!

Roéviden: a partner segit, hogy a HubSpot ne csak egy koltség, hanem a céged motorja
legyen.

Iratkozz fel hirlevelinkre! Nézd meg az oktato videdinkat YouTube-n!

Van egy csomo olvasnivalonk a blogunkban:

Marketing automatizacié B2B-ben
Miért kell CRM?

Hogyan segqiti az értékesit6k munkajat a HubSpot Sales Hub?
A CRM nem szoftver — hanem szemléletmod

enterfor.hu
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https://www.enterfor.com/feliratkozas
https://www.youtube.com/@Enterfor
https://www.enterfor.com/hu/blog/all
https://www.enterfor.com/hu/blog/marketing-automatizacio-b2b-ben
https://www.enterfor.com/hu/blog/mi%C3%A9rt-kell-crm
https://www.enterfor.com/hu/blog/hubspot-sales-hub-mit-tud
https://www.enterfor.com/hu/blog/matyas-ferenc-crm-bevezetes
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